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Kit “linha de carrocaria” da Allegrini

Um novo e revolucionario produto de polimento automdvel foi recentemente apresentando pela Allegrini
através do seu distribuidor autorizado em Portugal, a JMCS.

JMCS, empresa do Cartaxo
A que se dedica a comercializa-

¢do de produtos dedicados a
protecgdo, embelezamento e lavagem
manual e profissional de viaturas ligei-
ras e pesadas, apresentou recentemente
em Lisboa uma nova linha de polimento
automovel.

Trata-se de um importante linha de
carrogaria, que utiliza tecnologia avan-
¢ada de polimento a base de nanotecno-
logia (micro particulas que actuam na
tinta de forma mais profunda, obtendo-
se por isso melhores resultados), sendo
um produto que ira aumentar o leque de
oferta da Allegrini em termos de produ-
tos auto.

Numa primeira fase a JMCS, junta-
mente com um técnico da Allegrini, fez
uma série de demonstrag¢des junto de
potenciais clientes, para numa segunda
fase se passar a ac¢oes de formagdo em
concreto que permitam fazer a correcta
aplicagdo do produto.

A nova Linha da Carrogaria é consti-
tuida na realidade, ndo por um, mas por
uma série de produtos, como se fosse
um kit, em que cada produto serve para
uma determinada aplicag@o consoante
as necessidades de polimento.

“A novidade ¢ que se trata de um pro-
duto facil de usar, rapido e de custo re-
duzido”, refere Jodo Saraiva, Gerente
da JMCS, adiantando que “em apenas
20 minutos, depois de dar a cera no car-
ro, poderemos ter um resultado excep-
cional”.

Em termos tecnologicos existem tam-
bém muitas diferengas face aos produ-
tos concorrentes, segundo Jos¢ Saraiva,
que realga o facto “desta linha de pro-
dutos ser de base aquosa face as restan-
tes que tém base solvente e petrolifera.
Como tal, isso da a vantagem de poder
ser usado muitas vezes sem estragar a
pintura e os plasticos, que neste caso
ndo precisam de ser isolados”.

Um aspecto importante é a questio
ambiental, ja que sendo produtos de
base aquosa apresentam grandes vanta-
gens em matéria de protec¢do do am-
biente. Basta dizer, segundo Jodo Sarai-
va, que o lema da Allegrini ¢ “uma qui-
mica para o ambiente”.

Em termos comerciais este kit de cos-
mética automodvel esta direccionado
para diversas utiliza¢des. As autolava-
gens, que ndo funcionam quando esta a
chover, podem rentabilizar os seus acti-
vos com a utilizagdo deste produto. Para
as casas que fazem chapa e pintura exis-
te também um enorme potencial na uti-
lizagdo destes produtos nomeadamente
nas pequenas reparagdes de riscos. Po-
rém, qualquer oficina que pretenda fa-
zer polimento, rentabilizando a sua acti-

Kit “linha de carrocaria”

Este novo produto da Allegrini, fonecido em kit, é constituido por uma série Pastas,
Polish’s e spray’s, numerados de 1 a 8, sendo que cada um tem uma aplicagéo

especifica.

Do kit faz ainda parte uma argila que permite remover as contaminagdes da pintura,
discos de perfomance, esponjas (para diferentes aplicacdes), panos microfibra e

escova limpa esponjas.

“Uma das caracteristicas deste produto é a sua grande facilidade de utilizagéo. Nao é
preciso ser um técnico experiente ou muito dotado para aplica-lo, obtendo sempre em
qualquer circunstancia um resultado excelente”, refere Jodo Saraiva da JMCS.

Refira-se que a gama que a JMCS disponibiliza para o mercado automovel inclui
outros produtos para utilizagéo em jantes, retirar mosquitos, pré lavagem, lavagem

Manual, shampoo p/ tineis e arcos de lavagem, ceras auto brilhantes p/ tuneis e arcos
de lavagem, limpeza e desinfec¢do de camibes frigorificos de transporte de alimentos,
aditivos perfumados, limpeza e manutencéo de equipamento de lavagens automaticas,

desencerantes, desincrustantes, descalcificantes, higiene das maos, entre outros.

vidade e fidelizando o cliente, tem neste
produto também uma boa oportunidade.

“Este tipo de produto segue um pou-
co a tendéncia que existe no mercado
para o smart repair. Ndo s6 é um produ-

to que garante uma boa rentabilidade a Gerente
oficina, como lhe proporciona ser muito Jodo Saraiva
competitivo nos pregos para o cliente fi- Telefone:
nal”, refere Jodo Saraiva. 243 702 981
O custo do Kit terd um prego aproxi- Fax:
mado de 400 Euros, podendo depois o 243 703 426
aplicador fazer as recargas que forem E-mail:
necessarios. “Tirando a maquina de po- geral@jmcs.pt
lir o cliente ndo precisa comprar mais Internet:
nada, pois o kit ¢ muito completo”, as- www.jmcs.pt

segura o responsavel da JMCS.
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